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i Partenaire agréé et partenaire prioritaire

UBIFRAMNCE  d'UBIFRANCE, Grex propose d I'ensemble des entre-

L ST orises les prestations des Missions économigues @

|'étranger et du réseau public (nofamment VIE et communiqués de presse).

La convention de partenariat UBIFRANCE, signée le 1* mars par Gilles
o Dumolard, président de la CCl de Grenoble, conforte ainsi Grex dans son rdle

i de proximité avec les entreprises.
»> A propos du
Mexique p. 3

w4 Zoom
»> Europe p. 4 Avec le programme européen ETP, formez vos managers
et réussissez au Japon ou en Corée

&1 | Pour réussir au Japon et en Corée, il faut une stratégie bien définie, un ST D
s s | produit adapté, une volonté sans faille, mais aussi, condifion sine qua non, | kerrze
des responsables formés aux spécificités de lo pratique des affaires.
A ce titre, le programme ETP (Executive Training Programme) Japon ou :
»s WIC news p. 8 4 Corée est un oufil unique mis @ la disposifion des entreprises européennes | -

“1 5 | ayant un projet avancé sur ces marchés (développement des ventes, implan-
L | tation, expatriation de salariés. ..).

(ré¢ et financé par la Commission européenne, il s'adresse a des cadres d'entreprise et leur propose sur

Actualité infernafionale > p. 2 un an (dont 9 mois en immersion totale au Japon ou en Corée) :

A propos de... > p. 3 > des cours intensifs de langue,
> : > des séminaires sur |'approche socio-culturelle et la pratique des affaires de ces pays,
Adualité européenne > p. 4 > Un stage en entreprise japonaise ou coréenne.

Infos Pl .5
LRl La session 2006-2007 des programmes ETP Japon et ETP Corée sera ouverte a 45 participants pour le

Agenda > p.6 Japon et 15 pour la Corée. Elle démarrera en octobre 2006. La date limite de dépét des candidatures
est le 1*juin 2006 !

Grex, en tant que coordinateur pour la France des programmes ETP et Gateway to Japan, est  votre
WTC Grenoble news > p. 8 disposition pour fout conseil sur ces marchés.

Actualité documentaire> p. 7

\ Contact Grex : Catherine André - 04 76 28 28 32, catherine.andre@grex.fr



Actualité internationale

Koweit
Un contexte économique porteur

Les exportations francaises au Koweit ont
réalisé de bonnes performances au cours
de I'année 2005 et les perspectives 2006
sont encourageantes.

Les ventes se sont élevées @ un montant de
350 M euros, réalisant une progression
annuelle de 20 %. Elles ont été caractéri-
sées par la bonne tenue des biens de
consommation, les efforts marqués des dis-
tributeurs de voitures francaises pour les
promouvoir sur un marché difficile car
hyper concurrentiel, la livraison de deux
Airbus A320 et les fournitures réguliéres de
matériel électrique.

Pour 2006, on peut anticiper un confexte
économique koweitien trés porteur :

- I'excellente dynamique économique
liée au niveau élevé des revenus pétroliers
continuera de pousser la consommation et
I'investissement,

- les ventes de biens de consommation
devraient largement en bénéficier et les
projefs de nouveaux points de vente
devraient se mulfiplier,

- plusieurs grands contrats dans le
domaine de I'énergie et du génie civil
sont espérés, et les livraisons d’Airbus vont
se poursuivre.

Au plan des relations bilatérales institution-
nelles, il est prévu de mettre en csuvre les
recommandations de la commission mixte
francokoweitienne, notamment au plan de
la promotion mutuelle du commerce et
de l'investissement direct.

(Source : ME Koweit - jonvier 2006).

Attention : escroqueries !

Plusieurs cas d'escroquerie nous ont été
récemment signalés par des entreprises
iséroises. Ces escroqueries répondent
globalement & deux modes :

1* mode d'action : les cas signalés
concernent la Cdte d'lIvoire.

Des personnes vous demandent un devis
sous le nom d’une société fictive. Ils répon-
dront généralement a vos télécopies, cour-
riers électroniques et appels téléphoniques.
Ensuite, ils vous passent commande.

Le reglement est prévu soit :

> par carfe bancaire (volée ou piratée) :
vofre compte sera effectivement crédité
mais lo somme versée vous sera par la
suite débitée car votre banque s'apercevra
qu'il s'agit d'un paiement frauduleux ;

-
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Brésil
Un marché a fort potentiel et
ses secteurs porteurs

Le Brésil est le 1* marché de la France en
Amérique latine.

Grand pays émergent et considéré comme
la 12¢ économie mondiale avec un PIB de
614 Mds USS (qui correspond & 50 % du
PIB de I'Amérique du Sud), le Brésil,
grande puissance agricole, se hisse pro-
gressivement au rang de puissance
industrielle.

Le Brésil est aujourd’hui un pays polifique-
ment stable avec une économie équilibrée
et ouverte, riche en ressources naturelles
et disposant d'un fort potentiel. Les résul
tats des principoux indicateurs écono-
miques, tels que le PIB, le taux d'ouverture,
la consommation inferne, I'inflation conte-
nue. ... sont encourageants.

> par virement via une banque étrangére
souvent connue ef généralement située @
Londres. Une fausse atfestation bancaire
vous sera fransmise en justificatif. Les per-
sonnes mentionnées sur |'attestation sont
des complices qui se feront passer, le cas
échéant, pour des conseillers clientéle de lo
banque ; ils vous confirmeront que le vire-
ment a 616 effectué. Enfin, il sera fait pres-
sion sur vous dafin que lo marchandise soit
expédiée le plus rapidement possible par
courrier express (type UPS, DHL ou
Chronopost).

2 possibilité : les cas signalés concernent
la Chine. Il est recommandé la plus grande
prudence aux entreprises francaises appro-
chées spontanément par des acheteurs chi-
nois, ou qui se présentent en tant que tels,
pour passer commande et les attirer en

Copacabana - Brésil
La France est un partenaire commercial |
majeur du Brésil : 7¢ pays fournisseur
et 10° pays client, loin toutefois derriére
les Etats-Unis, I'Argentine, |'Allemagne e
les Pays-Bas.
En 2005, la France occupaif la 4¢ place
comme pays invesfisseur. Parmi les sec-
teurs porfeurs, on peut citer :
> L'énergie : le secteur de I'électricité
connait une frés forte croissance (produc-
tion hydroélectrique, co-génération, opti-
misation des réseaux, lutte confre pertes,
énergies alternatives...).
> L'environnement, notamment le traite-
ment des déchets industriels et domes-
tiques (systémes et matériels de traite-
ment, collecte, fri, recyclage. .. et maté-
riel de mesure) et le traitement des eaux.
> Les infrastructures et travaux publics.
> Les télécommunications, notamment
la téléphonie ef I'informatique.

Chine pour signer des contrats. Leur seul
objectif est de leur soutirer des fonds (com-
missions, dépenses somptuaires, cadeaux, :
frais de voyage).
Plusieurs entreprises de |'lsére, dans le sec-
teur de la sous-traitance mécanique notam-

ment, ont ainsi été approchées par des :

“achefeurs” chinos.

En cos de doute, nous vous invitons &
contacter lo Mission économique la plus -

proche.

Nous vous rappelons que Grex vous propose
un service de renseignements financiers sur -
les enfreprises étrangéres (rapports de crédifs

export).

Si, vous aussi, vous avez été victime d'une
felle escroquerie, n'hésitez pas & nous en

informer.
Contact Grex : 04 76 28 28 40

Enfin, le profil de risque s'est nettement
amélioré. Le gouvernement s'efforce, en
effet, d'adopter des mesures susceptibles
de rendre le pays plus attractif pour les
investissements  étrangers. Le Brésil
demeure un pays émergent comme I'ot-
teste son rating “BB -". Toutefois, les ang-
lystes le considére comme beaucoup
moins sensible aux chocs externes et
moins sujet aux effets de cycle trés pro-
noncés qu'il a connus dans le passé.
Rappelons que le Brésil est I'un des
25 pays-cibles d'action prioritaire définis
par le gouvernement francais.

(Source : CCI France-Brésil - janvier 2006).

Russie
L'industrie du sport
en pleine croissance

Le marché russe des produits de sport et
des services liés au fimess est en progres-
sion de 30 % par an, bien que les ama-
teurs de vie active soient relativement peu
nombreux en Russie : 10 a 15 % de la
population par rapport @ 40 % pour les
Etats-Unis et 60 % en Allemagne.

Dans les grandes villes, 10 a 15 salles de
fitness ouvrent chaque année (2 000 au
tofal). Les dlients d revenu moyen repré-
sentent la cible la plus porteuse. Le marché
moscovite est en pleine croissance alors
que les marchés régionaux commencent
peine  se structurer. Le CA moyen d'une
salle @ Moscou peut atteindre 15 millions
de dollars ; 6 000 dollars pour une salle
régionale est déja un bon résultat.

Le marché des produits du sport et du loi-
sir représente 14 1,7 milliard de dollars
par an (il est de 120-150 milliards au
niveau mondial et de 70 milliards qux
Etats-Unis).

Malgré un volume de ventes de produits
de sport assez modeste, ce marché prend
en Russie un essor extraordinaire avec une
croissance de 30 % par an (5,4 % par an en
Europe). Il est @ noter que 60 % de la
demande pour des produits de sport est mas-
culine (Source : ME Moscou - janvier 2006).

Pour vous accompagner dans
votre développement sur
les marchés étrangers, Grex
GRENOBLE  V0US POPOSe Un Gppui SUr mesure :
recherche de partenaires, implanfation
WSS e filiale, test produit-marché. ..
Contact : Anne-Laure Pauty.
Tel.: 0476 28 29 41
E-mail : anne-laure.pauty@grex.fr
Site Grex : www.grex.fr
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A propos du Mexique...

Le Mexique, aux portes des
Amérique anglophone et latine
Membre de I'Alena depuis sa création, le
Mexique est @ la fois la premiére économie
d’Amérique lafine et un point d"entrée pour
le marché américain.

Le Mexique repose aujourd’hui sur des
fondamentaux sains (inflafion maitrisée,
chémage en baisse...) ef de nombreux
secteurs en plein développement offrent des
opportunités pour les enfreprises francaises.
De plus, depuis I'accord UE-Mexique
(“accord d'association économique, de
concertation polifique et de coopération “),
les droits de douane sont limités & 5 %
pour les produits industriels en provenance
de I'Union européenne.

Automobile : le Mexique

bientdt 5 acteur mondial ?

Dés 2006, la production automobile devrait
atteindre plus de deux millions d'unités,
suite @ un afflux d'investissements, di en
grande partie aux constructeurs qui démar-
rent la production de nouveaux modgles
Ford Fusion, Nissan TIDA, WW Bora, GM
HHR. .. efc.

Pour passer a un statut de véritable centre
manufacturier, pouvant exporter de 'ordre
de 3 millions d’unités par an vers tous les
confinents, le Mexique doit cependant
renforcer son offre c6té équipemen-
tiers. Les fournisseurs nafionaux, tournés
essentiellement vers les Etats-Unis, n’ont

ateway to Japan

pas 616 incités a développer une offre tech-
nologique, et ne sont pas aujourd’hui
capables de répondre aux nouvelles exi-
gences fechnologiques des constructeurs.
Le gouvernement mexicain a pourtant
iéaffirmé sa volonté de transformer le
Mexigue en grand fournisseur mondial de

i véhicules et d'équipements automobiles,

et devrait prendre une série de mesures
pour favoriser le développement de I'en-
semble de la chaine productive (Sources :
ME de Mexico, novembre et décembre 2005).

Infrastructures : rattraper le retard
10° puissance économique mondiale, e
Mexique n‘arrive qu'au 58 rang en termes
d'infrastructures générales, et de nombreux
projefs sont en cours pour rattraper e refard.
En matiére de construction, 750 000 loge-
ments sont prévus par an, ainsi que le
développement des  infrastructures pour
I'épuration des eaux et le traitement des
déchets, et le réaménagement de |'aéro-
port international de la ville de Mexico.
En ce qui conceme le secteur de I'énergie,
'ouverture des secteurs gazier et pétrolier

aux capitaux privés et éfrangers it ['objet

d'une opposition du Parlement mexicain,

mais lo ibéralisation de ces secteurs est

inéluctable, et 47 plates-formes marines
et 56 oléoducs devraient voir le jour dans
les années @ venir (Source : Chambre franco-
mexicaine de commerce et d'industrie, février
2006).

Les chiffres clés de la premiére
économie latino-américaine :

> 105 millions d'habitants,

> 10° économie mondiale,

> 1" importateur et 1* exportateur
d'Amérique latine,

> PIB / habitant : 6 150 USS,

> (roissance > 4 % en 2005,

> Taux de chomage officiel : 3,8 %
estimé 9 %.

Pour vous accompagner dans
votre développement au
Mexique, Grex vous

GRENOBLE  Propose un appui sur mesure : |

JR-SVIGEMM (¢cherche de partenaires,
WREEIIENES implantation de filiale, test
produit-marché. . .
Contact : Karine Capelle.
Tél. - 0476 28 28 36

Email : karine.capelle@grex.fr
Site Grex : www.grex.fr

Jean-Luc Ferrant, directeur de la CFMCI.

La CFMCI est une association d’en-
treprises créée en 1884. Elle regroupe
250 membres, principalement des enfreprises
francaises implantées au Mexique, mais
aussi des entreprises espagnoles ayant des
relations avec le marché francais.

Grex s'appuie sur I'équipe biulturelle de o
CFMCI pour vous aider dans votre approche
du marché mexicain ; études, recherches de
partengires, accompagnement sur salon. ..

Les événements Grex / CFMCI :

> présentation de produits francais
a Costo, Mexique,

> 4* forum mondial de |'equ :

17 au 21 mars 2006,

> rencontres public/privé 2006/2007
mise en relation avec des acheteurs
du secteur public.

Depuis 1994, le programme Gateway fo Japan permet aux entreprises
européennes d’ En douze ans, 408 entreprises francaises

ont saisi cette formidable opportunité et ont participé a un événement Pour en savoir plus, refrouvez nofre dossier

Gateway (mission commerciale ou participation d un salon).

Le marché japonais est un marché loin-
tain et répute difficile. Pour confourner
ces difficultés, la Commission euro-
péenne a instauré (et finance) le pro-
gramme Gateway to Japan. Les entre-
prises sélectionnées bénéficient de
conseils ainsi que d'un véritable soutien
logistique et financier.

En 2005, le succgs du programme ne
s'est pas démenti puisque 286 entreprises
européennes dont 45 entreprises fran-
caises ont parficipé G un événement
Gateway fo Japan (mission commerciale
ou salon).

Dernier événement 2006 : équipe-
ment de la santé, mission commerciale
a Tok?/o du 3 au 7 juillet 2006.

Date limife de recrutement :

17 mars 2006.

GREX, centre de commerce intemnatio-
nal de lo Chambre de commerce et d'in-
dustrie de Grenoble, assure la coording-
tion nafionale du programme depuis
1994 pour le compte de I'ACFCI.

Les exportateurs des secteurs concernés
sont invités @ prendre contact avec
'équipe Gateway to Japan pour tout

'EU GATEWAY
T0 JAPAN

renseignement, et notamment pour |

obtenir le formulaire de candidature.

Toutes les informations sont disponibles
et téléchargeables sur le site !
www.grex.fr, rubrique Gateway to !

Japan.

Contacts Grex :

Odile Amould / Guillaume Metais /

Gwenaélle Valentin.
Tél.: 04 76 28 29 43
E-mail : gatewaytojapan@grex.fr

complet sur www.grex.fr, Grex Ecobiz,
I'Espace des adhérents Grex, rubrique
ressources documentaires.

www.grex.fr > la lettre Grex > Mars 2006 > 3



Actualité européenne

Marches publics : cherchons
entreprises pilotes

Grex-EIC recrute, dans le cadre d’un projet
pilote européen (projet Etis), des entreprises
volonaires pour fester une nouvelle base
de données comportant des appels d'offres
émis dans 10 Etats membres, ainsi que les
appels d'offres publiés au Journal officiel

de I'UE (25 Etats membres).

La phase test devrait se dérouler de mai @ |
octobre 2006. Laccés & ceffe base sera |
gratuit, pour les entreprises qui se seront
fait connaitre auprés de nos services, pen-

dant toute lo durée de la phase pilote.

Contact Grex : 04 76 28 28 37 - dolo-

res.odomski@grex fr

Payer vos prestataires
de transport d 30 jours

Les délais de paiement convenus ne peu- |
vent en aucun cas dépasser trente jours |
d compter de la date d'émission de lo
facture pour le fransport routier de mar- |
chandises, pour la location de véhicules
avec ou sans conducteur, pour la commis-
sion de transport ainsi que pour les activités
de transitaire, d'agent marifime et de fret
aérien, de courfier de fret et de commis-

sionnaire en douane.

Ceffe nouvele disposition est une exception
au principe selon lequel le délai de paiement
est fixé au trentiéme jour suivant lu date de
téception des marchandises ou d'exécution |
de lo prestation demandae, sauf dispositions
contraires figurant aux conditions de vente

ou convenues entre les parties.

Lo loi 2006-10 du 5 jonvier 2006 st &
'origine de cette nouvelle disposition quia
été insérée a I'article L.441-6 du code de

commerce frangais.
(Source : Grex — Euro Info Centre Grenoble).

Programme eTEN : financements
européens pour les services
électroniques

Des financements européens sont disponibles
pour les projets qui contribuent au déploie-
ment de services d'inférét général fondés sur
les réseaux de télécommunications (services
en ligne ou services électroniques).

Les projets susceptibles d'dtre financés
porferont notamment sur les themes :

- services aux PME,

- apprentissage en ligne,

- infégration dans la société de 'information,
- santé en ligne.

Les phases de déploiement inifial et de

validation commerciale du projet pourront

étre éligibles a ces financements. Les pro-
positions de projets doivent ére envoyées
a la Commission européenne avant le 19
mai 2006.

Pour en savoir plus, visitez la rubrique Euro
Info Centre de notre site www.grex.fr
(Source : Grex / Euro Info Centre — Com
mission européenne).

REACH : enregistrement, évaluation
et autorisation des produits chimiques
en Europe

"Union européenne souhaite modemiser la
législation sur les produits chimiques en mef-
tont en place un systéme intégré unique
d’enregistrement et d’autorisation des sub-
stances chimiques, le systéme REACH
(Registration, Evaluation and Authorisation
of CHemicals). REACH exigera des fabricants
et importateurs de réunir des informations
exhaustives sur les propriétés des substances
chimiques qu'ils fabriquent ou importent
hauteur d'au moins une tonne par an. Il leur
faudra fournir les informations nécessaires
pour démontrer leur sécurité d'ufilisation

ik T ll
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dans un dossier d'enregistrement présenté
|'Agence européenne des produits chimiques.
Pour en savoir plus, visitez la rubrique
Législation européenne de notre site
www.grex.fr

Champs électromagnétiques :
norme EN 50366

Depuis le 1* février 2006, la norme euro-
péenne EN 50366 (2003) relative aux
méthodes d'évaluation et de mesure des
champs électromagnétiques (EMF) pour les
appareils électrodomestiques remplace tou-
tes les dispositions normatives en vigueur.
Elle est harmonisée qu titre de la directive
Basse Tension (73/23/CE). Les fabri
cants o imporfateurs pourront prouver par
'application de la norme EN 50366 que
les royonnements électromagnétiques
émis par leurs appareils sont inférieurs aux
sevils limites admissibles.

(Source : Laboratoire central des industries électriques).

BZEurope : Un programme pour
renforcer la coopération entre les
réseaux communautaires de soutien
aux entreprises de Rhane-Alpes

Rhone-Alpes

Le 19 jonvier dernier, Grex ef son Euro Info
Centre ont signé la charte “B2Europe
Rhone-Alpes”.

B2Europe est une initiative lancée par la

Commission européenne pour renforcer lo
coopération entre les réseaux communauta
res de soufien qux entreprises.

Les structures de Rhdne-Alpes appartenant
aux réseaux européens “Centres européens
d'entreprises et d'innovation”  (CEEI),
“Centres relais innovation” (CRI) et “Euro
Info Centres” (EIC) ont donc décidé de for-
maliser leur partenariat par le biais de
B2Europe.

Ces trois réseaux ont des activités complé-
mentaires, les EIC sont plutdt généralistes
avec une mission d‘information ef de conseil
dans les matiéres communautaires (exem-
ples : législation européenne, douane et fis-
calité, marchés publics), les CRI facilitent les

transferts et coopérations  technologiques
- transnationaux et les CEEI accompagnent la
: réation d'entreprises innovantes.

Pour plus d'informations sur cette initiative,
contact : Olivier Bozon - 04 76 28 28 43 -
olivier.bozon@grex fr

L’Euro Info Centre

de Grenoble, géré par

Grex, est @ la disposition

8| " des enireprises pour toute

IMFCy CFRTRE informafion communautaire
] (réglementation, recherche

documentuire, programmes de recherche

européens, marchés publics...).

Contacts :

Olivier Bozon, 04 76 28 28 43

E-mail : olivier.bozon@grex.fr

Dolores Adamski, 04 76 28 28 37

E-mail : dolores.adamski@grex.fr

Amandine Bastien, 04 76 28 28 46

E-mail : amandine.bastien@grex.fr

Site Grex : www.grex.fr

Partenariats... Partenariats... Partenariats... Partenariats ..

Grex Euro Info Centre Grenoble a sélectionné pour vous les offres de partenariats
suivantes, sur la base Business Cooperation du réseau Euro Info Centre. Veuillez
nous contacter pour connaitre les coordonnées des entreprises émettrices.

Ref. 200508825

Distributeur roumain de pidces détachées
pour |'industrie automobile recherche des
accords commerciaux de distribution avec
des producteurs/fournisseurs européens,
intéressés par le marché roumain.

Ref. 200508905

Start-up suédoise spécialisée dans I'indus-
trie papetiére recherche des producteurs de
pompes, vannes, instruments de mesure,
équipements de laboratoire et autres pro-

duits pour I'industrie du papier. Ces pro-
duits seront vendus aux utilisateurs finaux
sur le marché scandinave.

Ref. 200608951

Société jordanienne recherche des pro-
duits chimiques innovants applicables dans
le domaine de la construction.

D'autres annonces sont consultables sur le
site www.grex.fr, page Euro Info Centre.
Contact : dolores.adomski@grex.fr
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Ifos plus

Nomenclature combinée des
Communautés europeennes :
nouvelle version des notes explicatives

Publication du JOUE n°C 50/7 du 28
février 2006 o consulter @ I'adresse
infernet suivante :
http://europa.ev.int/eur-lex/
lex/LexUriServ /site /fr/0j,/2006,/c_05
0/¢_05020060228fr00010381.pdf

Pour mémoire, la version de la nomen-
clature combinée a été publiée au JOUE
n°L 286 du 28 octobre 2005 disponible
Sur ;

http://europa.ev.int/eur-lex/
lex/LexUriServ/site /fr /0j/2005/1_28
6/1_28620051028fr00010886.pdf

Programme de conformité phzto-
sanitaire des emballages en bois
destinés d I'exportation NIMP15 :
derniére mise a jour av 17/2/06

Un tableau récapitulafit au 17 février 2006
des pays ayant adopté la norme NIMP15
ou ayant mis en place une réglementation
spécifique avec une mise a jour notam-
ment sur les pays suivants : C6te d’Ivoire,
Nicaragua, Taiwan, Samoa, Singapour est
disponible sur le site de Grex :
www.grex.fr (rubrique actualité réglemen-
taire). (Source : Senvice régional de lo profection
des végétaux a Lyon).

Procédure spéciale pour Iexpor-
tation densembles industriels :
bulletin officiel des Dovanes n°
6661du 13 janvier 2006

Le reglement CE n°1949/2005 de lo
Commission du 28 novembre 2005
modifie le réglement CE n°1917 /200 du
7 septembre 2000.

Ce reglement modificatif augmente sub-
stantiellement la valeur statistique globale
minimale requise pour qu'un ensemble
industriel puisse bénéficier de la procédure
simplifiée d'exportation.

Cette valeur passe de 1,5 million d'euros
@ 3 millions d'euros. Le BOD est applicable
a compter du 1* janvier 2006.

Pour en savoir plus, vous pouvez visiter le
site des douanes www.douane.gouv.fr ou
contacter la direction générale des doua-
nes et droits indirects a Paris, bureau E3
au 01 44 74 49 33.

Conventions fiscales internatio-
nales : liste des conventions conclues

par la France en vigueur au 1* janvier
2006

Elle o été publiée au Bulletin officiel des
impdts n°26 du 13 février 2006 réf 14-
A1-06 disponible a I'adresse suivante :
http://ulize finances.gouv.fr/dgiboi /boi
2001 /boi.htm, rubrique — 14 A1 -
conventions infernationales.

Vous pouvez consulfer les textes complets
des conventions fiscales infernationales sur :
http://www2.impots.gouv.fr/conven-
tions_fiscales /index-d.htm

Etats-Unis : report de lu délivrance
passeport biométrique francais

Les ressortissants d'un certain nombre de
pays dont la France peuvent se rendre aux
Etats-Unis sans visa pour des séjours tou-
ristiques ou d'affaires de 90 jours maxi-
mum (dans le cadre du Programme
d'exemption de visa - Visa Waiver
Program) @ condition que leur passeport
soit conforme @ la nouvelle réglementa-
tion en vigueur.

les passeports émis aprés le 26 octobre
2005 doivent comporter soit une photo
numérisée (digital photo) ou une puce

comprenant des données hiométriques :  £UY ) .
i Ce réglement entre en vigueur le 30° jour

i suivant s publication au Journal officiel de

(chip confaining biometric information).

Toutefois, lo préfecture de I'lsére précise
en date du 28/2,/06 que le calendrier de
mise en ceuvre du dispositif permettant la
déliviance des passeports biométriques a
été reporté en principe au début du
second semestre 2006.

Elle rappelle les points suivants :

> seuls les passeports o lecture optique
délivrés avant le 26 octobre 2005 sont
dispensés de visa jusqu’a leur date de fin
de validité ;

> les passeports & lecture optique délivrés
depuis le 26 octobre 2005 sont soumis &
I'obligation d’obtention d'un visa d’entrée
sur le territoire américain ;

> les enfants mineurs doivent étre fitulaires
d'un passeport individuel.

Attention ! Les délais pour obtenir un ren-
dez-vous et un visa sont frés longs. Afin de
réduire cette aftente, les ressortissants
francais peuvent contacter les ambassades
ou consulats des Etats-Unis & Berlin,

Berne, Bruxelles, Florence, Francfort,
Londres, Madrid et Rome.

Pour en savoir plus, consultez les sites sui-
vants : www.grex (rubrique actualité
réglementaire), Préfecture de ['lsere
www.isere.pref.gouv.fr et www.service-
public fr

- Ambassade des Etats-Unis a Paris : 0810
26 46 26 - hitp://www.amb-
usa.fr/consul /niv.htm

Biens et technologies d double
usage (BDU. : nouvelle liste commune
de biens soumis @ contréle lors de
leur exportation hors de la Com-
munavteé.

Les biens & double usage sont les produits,
les logiciels et les technologies (y compris
I'assistance technique) susceptibles d'avoir
une utilisation tant civile que militaire.

le réglement communautaire de base
n°1334/2000 du conseil du 22 juin
2000 (JOCE L 159 du 30 juin 2000) fixe
le régime communautaire de contrdle des
exportations des biens et technologies d
double usage.

'ambassade des Eats-Unis rappelle que | II'vient d"8tre mis @ jour par le réglement

i (EN°394/2006 du Conseil du 27 février

2006 paru au Journal officiel de I'Union
européenne n° L 74/1 du 13 mars
2006.

["Union européenne.

Vlous pouvez retrouver le texte complet o
I'adresse infernet :

http: / /europa.eu.int /eur-

lex /lex /LexUriServ/site /fr /0j/2006 /1
074/1_07420060313fr00010227 .pdf

Pour en savoir plus, consultez également
notre fiche technique sur www.grex.fr -
rubrique espace réglementaire.

Grex peut vous apporter
assistance et conseil sur les
techniques du commerce
GREX international et assure
GRENOBLE . .
. I'interface avec les organismes
spécialisés (DR, Coface,
administrations douaniéres

DE COMMERCE
INTERNATIONAL

et fiscales...).

Contacts : Claire Quesada, 04 76 28 28 45
E-mail : claire.quesada@grex.fr

Site Grex : www.grex.fr
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inscrivez-vous
sur

w\u.g‘e*‘“

Allemagne

Séminaire “Mieux connaitre vos
inferlocuteurs pour bien négocier”

et rendez-vous individuels avec

Gilles Untereiner, directeur CCFA.

Contact Grex : Pierre-Emmanuel Chaux -

047628 28 39.

Chine

3  Renforcez votre présence sur ce marché.
i Rendez-vous individuels avec des experts.
Contact Grex : Karine Capelle - 04 76 28 28 36.

BMai 2006

Espagne

. Salon de I'emballage 6 Barcelone — Hispack-
 organisé par lo (Clfrangaise & Barcelone.
i Contact Grex : Karine Capelle - 04 76 28 28 36.

Formation
“les techniques de paiement & I'infernational .
Contact Grex : Claire Quesada - 04 76 28 28 45.

Etats-Unis
00 en est 'industrie aux Etats-Unis ? Quelles
opportunités pour les entreprises frangaises ?
Déjeuner de travail et rendez-vous individuels.
Contact Grex : Karine Capelle - 04 76 28 28 36.

Formation
“Déclarations d'échanges de biens et TVA
infracommunautaire .
Confact Grex : Claire Quesada - 04 76 28 28 45.

Japon
Programme Gateway fo Japan, mission com-
merciale a Tokyo “créateurs de mode pour la
femme”.
Contact Grex : Odile Amould, Guillaume Metais,
Gwenaglle Valentin - 04 76 28 29 49.

Le 18 avril 2006, av World Trade
Center Grenoble, séminaire : “Les enjeux
d'une implantation industrielle en Chine”.

Du 22 au 27 mai 2006, mission

découverte : Pékin, Shanghai,

(anton.

Espagne

Formation

“Réussir une opération d'importation”.
. Contact Grex : Clire Quesada - 04 76 28 28 45.

Formation

| “Réussir une présentation en anglais”.
i+ Contact Grex : Karine Capelle - 04 76 28 28 36.

Graines d’exportateurs

et importateurs
Avril 2006 |8
. intemationale ef rendez-vous d'experts.

- Contact Grex: Syvie Moulherat - 04 76 28 29 44.

Réunion d'information sur la démarche

Jupon

 Programme Gateway fo Japan. Particpation
v solon N-expo @ Tokyo secteur technologies
- de I'environnement.

Contact Grex : Odile Amould, Guilloume Metais,

. Gwenaélle Valenfin - 04 76 28 29 49.

Espagne

Salon infernational de la logisfigue (SIL) &
 Barcelone — organisé par la CCIF  Barcelone.
Confact Grex : Karine Capelle - 04 76 28 28 36.

Toutes les semaines, le site GREX
est enrichi des derniéres nou-
veautés en matiére de commerce
internafional.

Alors pour tout connaitre sur...

® les derniéres actualités réglementaires,

® | conjoncture économique infernationale
(rubriques ~ actualité internationale,
zoom),

o les programmes de GREX pour vous
aider dans votre développement infer-
national : Graines d’exportateurs et
d'importateurs, Valid'export, Objectif
export, Optilog,

consultez www.grex.fr

Vous étes adhérent Grex ?

Ayez le réflexe “Espace des adhérents,
Grex Ecobiz”.

('est un espace aceessible depuis le site
Grex, congu pour Vous ol VoUs pouvez :

> accéder 0 des ressources documentaires
sur les marchés étrangers (ex. notre dossier
du mois : Hong Kong),

> échanger avec les qutres entreprises
membres de Grex sur des thématiques
précises (clubs juridique, réglementation,
Allemagne, Japon, Monde chinois et
questions d’actualités),

> bénéficier d'une veille informative en
fonction de vos centres d'inférét.

Les comptes-rendus de nos réunions,
les questions @ nos experts sont sur

I'espace des adhérents, Grex Ecobiz,
www.grex.fr

Contfact GREX : Catherine André, 04 76 28 28 32
E-mail : catherine.ondre@grex fr
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Actualité documentaire

(1 Risque Pays 2006

Aas géopolitique ef économique de 152 pays :
principaux indicateurs économiques, points
forts et points faibles de |'économie et des
politiques gouverementales, appréciation

du risque, conditions d’accés au marché et
mesure des opportunités. Réalisé en collabo-

ration avec la Coface. 2006 - Mémo-guide
MOCI. 434 pages. 39 € TIC.

(1 Exporter : pratique du commerce

international — 19¢ édition

Quels aspects prendre en compte avant

d’engager son entreprise o I'export ?

Quels outils concevoir pour gérer au quoti-

dien son entreprise infernationale ? Quelle
organisation mettre en place dans une
entreprise fortement internationalisée,
pour consolider sa position ?

Atravers 650 pages, “Exporter” répond o

I'ensemble des préoccupations des profes-
sionnels de I'export. De nombreux exem-

ples, schémas synthétiques ou tableaux,
congus 0 partir de I'actualité récente,
étayent le propos des auteurs.

D'une grande clarté, |"ouvrage offrira aussi

 I'étudiant en commerce infernational les

indications méthodologiques et les

concepts fondamentaux nécessaires pour
lo réussite de I'examen. Audeld, il lui
apportera fous les oufils indispensables

pour mener efficacement sa carriére @
I'international.

Exporter constitue en fout point une réfé-

rence sire dans I'exercice quotidien du
métier. Faciles a consulter, ses 65 fiches
techniques donnent des réponses précises
sur une technique ou un aspect particulier.

Elles réunissent avec pertinence des don- |
nées pratiques ef fibles pour tre opéra- |

tionnel. 2005 - 656 pages. 40,81 € TIC.

(7 Exporter aux Etats-Unis

Exporter aux FEtats-Unis peut étre une
expérience déroutante. La taille du marché
est qutant une promesse qu’un obstacle.
Exporter aux Etats-Unis demande du

femps et de la persévérance, mais I'entre- |
prise qui souhaite y établir un courant d'af-

faires doit savoir que Ieffort initial est a lo

mesure de I'énorme potentiel de ce mar
ché. Gréice a ce guide pratique, vous dispo-
serez de précieux conseils et de clés pour

y téussir votre approche.
Un fitre supplémentaire de la collection

“I'Essentiel d'un marché”, dont I'objectif

est d’apporter des repéres utiles @ fous
ceux qui veulent développer des relations
daffaires avec de nouveaux marchés :

- une vue d"ensemble du pays (la situation
économique et financiére, les principaux
secteurs d"activité, le commerce extérieur,
les investissements étrangers, lu place de

lo France, les principales réglementa-

ions....),

- des informations concrétes (carte
détaillée du pays, tableaux synthétiques,
témoignages de chefs d’entreprise,
confacts en France et dans le pays).
2005. Ubfifrance — 304 pages.
25€TIC

(7 Le marché de I'automobile

Ce document se compose d'un rappel des
grandes orienfations actuelles du secteur
aufomobile aux Efats-Unis, de fiches com-
plétes sur les 19 principaux équipementiers

bon de commande

Voici les ouvrages et études que Grex a sélectionnés pour vous.
Cochez ci-dessous ceux que vous souhaitez commander.

précision des informations qu'il contient ren-
dent ce guide immédiatement opérationnel
par les industriels frangais du secteur sou-
haitant approcher de grands équipementiers
américains. 2006. Ubifrance — 197 pages.
275,08 € TIC.

1 Lla protection de I’environne-
ment en Chine du Sud (Guangdong)
Ce guide-répertoire vous procure une anc-
lyse détaillée du secteur de I'environne-
ment (déchets, air et eau) dans la provin-
ce du Guangdong, avec lu liste des instak
lations existantes et des projets @ réaliser.
Il est & jour des derniéres évolutions légis-
latives au niveau provincial et municipal,
ainsi que sur le cadre réglementaire des
investissements érangers dans ce secteur.
Il vous présente les importateurs, fabri-
cants, distributeurs, bureaux d'études et
opérateurs chinois spécialisés, de méme
que les fechnologies francaises recher-
chées par plus d'une trenfaine d'entre
©eux. Les confacts et coordonnées des dif-
- férents bureaux de I'environnement des

- principales villes de la province sont égale-
- ment listés ainsi que les instituts de recher-
. che, centres de surveillance ef associo-
+tions. Un excellent outil pour apprécier les
. opportunités d'affaires en Chine du Sud,
qui saura aussi intéresser des entreprises
. déja implantées, désireuses d'étendre leur
activité en rencontrant de nouveaux parte-
. naires. 2006. Ubifrance. 136 pages.

275,08 € TIC.

-
UBIFRANCE

'Agence francaise pour le développement infernational des entreprises.

i Partengire agréé d’Ubifrance, Grex
i propose @ I'ensemble des entreprises les publi-
i cations et prestations du réseau des Missions
| économiques.

i Contact : Stéphanie Planté,

| Tél. 04 76 28 28 40, fax 04 76 28 28 35.

i Email : stephanie_plante@grex.fr

i Site Grex : www.grex.fr

Remplissez vos coordonnées.

Montant fofal e la commande

Paiement d réception de la facture.

Société

Nom

Fonction

Adresse

Tel.

Fax

E-moil

Site web

Date

Signature :

américains (acfivités, implantations géogre-
phiques, principaux axes de développe-

ment...), d'une liste de contacts utiles au

Faxez directement ce bon de commande d Grex,

sein des équipementiers étudiés ef de plr |

sieurs annexes stafistiques. La nature et lo

>0476 28 28 35.

Vos documents et la facture vous seront adressés dés réception de votre fax.
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WTC News

News des clubs

Club juridique :

Le dernier Club juridique s'est tenu le
7 tévrier dernier sur “I’harmonisation de la
fiscalité directe par le droit communautaire :
quelles conséquences pour les enfreprises
francaises ?”

Refrouvez le compte-endu sur 'espace des
adhérents, GrexEcobiz depuis www.grex.fr
(Login et mot de passe obligatoires).

Le prochain club se déroulera le 11 avril
prochain sur le théme “Les risques liés aux
transports infernationaux : définir les
responsabilités de chaque acteur ef faire
face & un litige.”

Intervenants :

> Madeleine Nguyen The, International
Pratique, sur les points de transferts des frais
et risques des Incoferms,

> Maitre Depierre, avocat, sur les plafonds
d'indemnisation et causes d'exonération
édictées par les conventions de transport
(mer - air - route),

> Magali Leclercq, Cabinet Gras Savoye
Rhane Alpes Auvergne, sur I'apport de ['assu-
rance ad~valorem dans un contrat de vente de
marchandises.

Pour plus d'informations ou vous inscire
Sylvie Moulherat, 04 76 28 29 44
E-mail : sylvie.moulherat@grex.fr

Directeur de la publication : Odile Amould.
Rédaction : Sylvie Moulherat et I'équipe Grex.
Maquette : Service communication, Cci de Grenoble.
Imprimeur : Imprimerie Bastianelli.

Numéro de Commission paritaire : n° 10110807101
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Les World Trade Centers dans le |
monde |

Présents dans les 5 continents, ce sont prés de
300 adresses de prestige qui sont réparties
dans 75 pays.
En Europe (plus d'une centaine), en
Amérique (prés d'une centaine), en Asie, au |
Proche et Moyen Orient, en Afrique. !
lors de lo demiére assemblée générale |
annuelle de la WTCA, 13 nouveaux mem- |
bres ont éfé acceptés par le membership |
board de lo World Trade Centers Association :
Aquaba (Jordanie), Astana (Kazakstan),
Cheungju (Corée du Sud), Chungchen |
(Corée du Sud), Copenhagen (Danemark),
Dead Sea (Jordanie), Dulles Aiport (USA),
Hengelo (Pays-Bas), Kyiv (Ukraine), Malmd
(Suéde), Téhéran (lran), TriCities (USA),
Wuxi (Chine).
Organismes indépendants, publics ou privés, |
les World Trade Centers se sont regroupés en
1968 au sein d'une assodiation, o World
Trade Center Association (WTCA). :
Avec son siége o New York, lo WTCA est une
organisation apolifique ef & but norucrafif |
au service de toutes les régions du monde
inféressées por la promotion du commerce
infernational. Sa mission est d'encourager |
les échanges mondiaux en cidant  lo céo-
fion e au développement de World Trade
Centers @ fravers le monde. ‘

Les World Trade Center (WTC) mettent dlo
disposition des enfreprises membres divers
services et équipements de pointe dans le
domaine du commerce mondil, pour les
aider & se développer @ I'infernational. !
Retrouvez toute I'information des WIC
du monde sur - http://world.wica.org/por
fal/site /wicaonline. 3

Les World Trade Centers en France

A ce jour, 11 World Trade Cenfers sont |
implantés dans les principales villes franaises
nofamment a c6té des fronfieres europé-
ennes, des ports ef des aéroporfs infeme- |

fionaux .

Ce sont les WTC de Grenoble, Le Havre, Lille,

Robert Frueh, WICA, président comité qualité - Olga Milicevic, WTC Belgrade ef coordinateur
7 dg‘s WTC europe de |'Est - Geneviéve Fournier, WTCA et coordinateur des WTC europe de I'Ouest.

Agenda dv réseau des World Trade
. Centers :
14 - 18 mai 2006
Réunion des WTC européens et des WTC de
lo zone Moyent-Orient & Limassol (Chypre).
28 octobre 2006
. Assemblée générale annuelle de lo WTCA o
Istanbul (Turquie).

Lyon, Marseille, Metz, Nantes, Nice Sophia

Antipols, Paris, Point-Pitre et Strasourg. |

Les WTC frangais proposent des services tro-

Pour connaitre les services des World Trade
i Centers accessibles aux adhérents Grex,
contacter Sylvie Moulherat, 04 76 28 29 44.

ditionnels de domicliation, location de salle

et visio-conférence.

Mais au sein des clubs, ce sont avant fout |
des fadilitateurs de contacts, qui dans une
atmosphére de convivialité favorisent le
développement des relafions professionnelles |

au sein du réseau mondial des WTC.

Les WTC frangais se réunissent réguliérement :
pour discuter de nouveaux projets ou services

{ proposer aux membres des WIC.

Cest ainsi que le WIC de Nice Sophic
Antipolis proposedepuis peu un “Dafa |
Center” comprenant entre autres ['héberge- :
ment de PBX pour la téléphonie sur IP. de

serveurs y compris de visioconférence, de
sites Internet. ..

Avec le soutien du Conseil général de |'Isere et de la Ville de Grenoble

GREX

ISERE

CENTRE

DE COMMERCE
INTERNATIONAL

CCl

GRENOBLE

- Retrouvez toute
I'information du club et
échangez avec des experts
sur www.grex.fr,

Espace des adhérents,

- Grex Ecobiz.

Grex est dépositaire
exclusif du label World
Trade Center Grenoble
et, 0 ce titre, affilié au
réseau des 300 W1c
implantés dans plus de
60 pays.

GRENOBLE
WORLD TRADE
CENTER

i Contact Grex :

i Sylvie Moulherat, 04 76 28 29 44
i E-mail : sylvie.moulherat@grex.fr

GREX WORLD TRADE CENTER GRENOBLE
Place Robert-Schuman - BP 1509 - 38025 Grenoble Cedex 1 - France
Tel. : (33)4 76 28 28 40 - Fax : (33) 4 76 28 28 35

www.grex.fr - E-mail : grex@grex.fr



