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Edi to
L’environnement s’assombrit. Il va falloir redoubler d’énergie et
prendre les bonnes décisions : sélectionner le partenaire le plus
fiable, la procédure adéquate, le marché le plus pertinent à pros-
pecter.
Plus que jamais, l’équipe Grex est à vos côtés pour faciliter et
sécuriser vos choix.

Zoom
Approcher un nouveau marché ?
Renforcer votre présence
à l’international ?
Bénéficiez d’un parcours sécurisé
et de solutions personnalisées !
Grex et les Chambres de commerce et
d’industrie françaises à l’étranger, ses parte-
naires, viennent à votre rencontre et vous
proposent un programme de rendez-vous pour obtenir conseils et appui dans
vos projets : prospection, recherche de partenaires, domiciliation, création de filiale,
recrutement…
Les rendez-vous du 2e semestre 2011 :
• Espagne-Portugal, le 30 septembre,
• Allemagne, le 6 octobre,
• Corée du Sud, le 11 octobre,
• Suisse, le 3 novembre,
• Royaume-Uni, le 24 novembre,
• Vietnam-Indonésie-Thaïlande, le 1er décembre.

Les CCI françaises à l’étranger regroupent les entreprises françaises qui ont réussi
sur leur marché.

Contact : Anne-Laure Pauty - Tél. : 04 76 28 29 41 - anne-laure.pauty@grex.fr
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Rendez-vous individuels Turquie à Grex
avec Raphaël Esposito, CCIF Turquie,

Frédéric Lopez, A&I et Anne-Laure Pauty, Grex.
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Pour vous accompagner dans votre développement sur
ce marché, Grex vous propose un appui sur mesure :
recherche de partenaire, implantation de filiale, test
produit-marché...
Olivier Bozon, 04 76 28 28 46 - olivier.bozon@grex.fr

Pays émergent, le Maroc a une croissance
moyenne de 6 % par an depuis cinq ans
et une inflation contrôlée à environ 2 %.
Cette croissance s’inscrit dans le temps :
l’activité économique connaît une phase
d’expansion record de 31 trimestres
depuis 2001. Des secteurs moteurs se
diversifient (le secteur tertiaire contribue
à hauteur de 44 % à la croissance du PIB).
Peut-on parler d’exception marocaine ?

La monarchie
Soumis à la pression d’une contestation
pacifique née dans la foulée des mouve-
ments de révolte dans le monde arabe, le
roi Mohamed VI a proposé une révision de
la constitution, approuvée le 1er juillet par
référendum. Le principal amendement est
la désignation d’un premier ministre issu du
parti arrivé en tête aux élections législatives
et aux pouvoirs renforcés.

Le roi Mohamed VI reste populaire dans son

pays. Il poursuit la volonté d’ou-
verture politique, initiée par son
père, qui avait porté la gauche au
gouvernement. Le souverain a
adopté un discours pro-social
(multiplication des projets sociaux),
et il est à l’origine d’un droit de
la femme et de la famille.

Une volonté
de modernité
économique
C’est sur le plan économique
que Mohamed VI a promu la
modernité du royaume.

Grands chantiers d’infrastructures et de
logistique : 1 400 km d’autoroutes et
2 000 km de voies ferrées à l’horizon
2012, TGV Tanger-Casablanca, multiplica-
tion des plateformes logistiques dans le pays
et organisation des flux autour de ces plate-
formes. Le port de Tanger Med représente
une des plus grandes plateformes multimo-
dales de la Méditerranée avec une capacité
de 3 millions de conteneurs qui sera portée
à 8 millions en 2015.

Plans visant différents secteurs clés de
l’économie :
• le Plan “Emergence” qui concerne 7 secteurs
industriels appelés à constituer les moteurs de
la croissance (offshoring, électronique, auto-
mobile, aéronautique, agroalimentaire,
industries de la mer et textile),
• le Plan “Rawaj” pour le commerce et la
distribution,
• le plan “Maroc Numéric 2013” pour le déve-
loppement des technologies de l’information,
• le plan “Azur” du secteur touristique,
•le plan “Maroc vert” de l’agriculture,
• le plan “Halieutis” relatif aux produits de la mer.

Pologne
Coface a amélioré la note “environnement
des affaires” de la Pologne qui passe de A3
à A2 grâce aux avancées en termes de
qualité de réglementation, (Coface - 07/2011).

Turquie
Le cadre de vie s'améliore profitant
d'une prospérité économique et financière
croissante, 16e économie dans le monde,
elle devrait afficher un taux de croissance de
8,7 % en 2011, (CCI française en Turquie -
09/2011).

Tunisie
Une ligne de crédit française PME de
40 M d’euros a été mise en place, permettant
aux entreprises tunisiennes d'acquérir des
biens et services d’origine française à des
conditions avantageuses, (CCI Tuniso-Française -
08/2011).

Etats-Unis
Réforme des brevets adoptée : passage du
système du “first to invent” (premier inven-
teur) au système européen du “first to file”
(premier à déposer), (09/2011).

Brésil
Le secteur des télécommunications est en
pleine expansion avec des prévisions d’in-
vestissements de l’ordre de 30 Md d’euros
pour la période 2010/2013, (SER Brasilia -
07/2011).

Chine
L’inflation a atteint 6,5 % en juillet 2011, le
plus haut niveau depuis juin 2008. Ce qui
suscite de vives inquiétudes quant aux consé-
quences sociales et politiques.

Des indicateurs qui restent
au rouge…
Le chômage des jeunes peut atteindre 40 %,
y compris chez les jeunes diplômés. Ils sont
à l’origine des mouvements sociaux que
connaît le Maroc depuis le début de l’année.
La classe moyenne est fragile (en termes de
pouvoir d’achat), et l’écart est grandissant
avec la classe supérieure.
Le système éducatif n’est pas assez performant
(plus de 40 % de la population est illettrée).
Le secteur de la formation reste probléma-
tique : carence de certains profils, par exemple
les “bac + 2 technique” du type IUT.

Quelques conseils
pour approcher ce marché
Le Maroc offre de réels avantages aux entre-
prises françaises : approche réglementaire
similaire, absence du barrage de la langue. Il
présente aussi des particularités à prendre en
considération.
Ce pays nécessite une vision à long terme. La
prise de décision peut demander du temps.
Il faut savoir faire preuve de flexibilité et de
patience.
Il faut impérativement se déplacer régulière-
ment pour entretenir les contacts déjà établis
et se faire connaître de nouveaux interlocu-
teurs. Le marché marocain est très concur-
rentiel. Forte concurrence de l’Espagne et de
l’Italie notamment.
Enfin, il est vivement recommandé de
s’entourer de conseillers locaux pour éviter
les écueils d’un marché qui peut s’avérer un
plus compliqué qu’il n’y paraît.

Place Jemâa el-Fna à Marrakech.



[

Grex / Enterprise Europe Network Grenoble
est à la disposition des entreprises pour
toute information communautaire
Contacts : Olivier Bozon, 04 76 28 28 43
E-mail : olivier.bozon@grex.fr
Amandine Bastien, 04 76 28 28 46
E-mail : amandine.bastien@grex.fr

Plus d’info
sur www.grex.fr
rubrique Réglementation

UE de conformité. Autant de points à
prendre en compte pour les producteurs,
distributeurs et importateurs d’EEE.

Taux de TVA
Les taux de TVA dans les 27 Etats membres
de l’UE (mise à jour juillet 2011) sont dispo-
nibles sur notre site.

Import dans l’UE et SPG
Le système de préférences généralisées
(SPG) permet aux importateurs français de
bénéficier de droits de douane réduits ou
nuls lors de l’importation de certains produits
originaires des pays couverts par le SPG.
Le SPG actuel devait être applicable jusqu’au
31 décembre 2011. Il est prorogé jusqu’au
31 décembre 2013 dans toutes ses modalités,
dans l’attente du nouveau schéma SPG. Si ce
dernier était adopté avant le 31 décembre
2013, la période de prorogation serait
raccourcie en conséquence.

Algérie : paiement des importations
En août 2011, la loi algérienne de finances
complémentaire pour 2011 a assoupli les
moyens de paiement à la disposition de vos
clients algériens. Si le paiement des biens
importés en Algérie, et destinés à la vente
en l’état, s’effectue toujours obligatoirement
au moyen du seul crédit documentaire, les
entreprises algériennes productrices de
biens et services peuvent, dans certaines
situations encadrées par la loi, payer par
remise documentaire, crédit documentaire
ou transfert libre.

ICS (Import Control System) : fin des me-
sures transitoires depuis le 1er juillet 2011
Le 1er juillet dernier, la direction générale de
Douanes et Droits indirects a confirmé la fin
des mesures transitoires concernant les pro-
cédures de contrôle des importations (ICS)
et des exportations (ECS). Les messages
contenant les données sécurité à l’importa-
tion doivent désormais être transmis par
voie électronique…
Pour mémoire, ces mesures ont été mises
en place par l’Union européenne suite aux
attentats du 11 Septembre 2001. Les impor-
tateurs doivent fournir des informations préa-
lables à l’entrée des marchandises dans l’UE
et les exportateurs des informations préa-
lables à leur sortie vers des pays hors UE.

Market Access Database : mettez à jour
vos favoris !
La nouvelle adresse du site internet Market
Access Database est
http://madb.europa.eu/mkaccdb2/
indexPubli.htm
Ce site gratuit permet de connaître les droits
de douane et taxes, ainsi que les formalités
d’importation (documents requis) à l’entrée
dans de nombreux pays hors UE.

Focus Europe
Nouvelle directive Rohs
La nouvelle directive européenne Rohs a
été publiée le 1er juillet 2011. Tout comme
la directive Rohs 2002/95 qu’elle rempla-
cera à compter du 3 janvier 2013, elle vise
à limiter la concentration de substances dan-
gereuses dans les équipements électriques
et électroniques (EEE).
Parmi les nouveautés apportées : la modifi-
cation des EEE concernés, l’apposition du
marquage CE et l’émission d’une déclaration

Ac tua l i té Réglementa ire

Femme algérienne servant le thé.

Base de données européenne
“Business Cooperation”
Consulter / diffuser des offres de
partenariat dans l’UE via la base
de données “Business Cooperation” :
www.grex.fr/een/business.htm
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Faites entendre votre voix
Grex / Enterprise Europe Network
Grenoble est votre porte-parole auprès
de la Commission européenne si vous
rencontrez des problèmes sur le marché
communautaire.
[ ]
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[WTC news

Octobre 2011
3 Graines “spécial import”
Réunion d’information.
3, 4 & 10 La douane et l’entreprise
Formation.
5 Permanences Coface à Grex
Rendez-vous individuels.
6 Le marché allemand
Petit-déjeuner et rendez-vous individuels.
6 Vendre au marché de la Défense
Formation.
11 Journée pays : Corée du Sud
Rendez-vous individuels.

18 Les techniques de paiement
à l’international
Formation.
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Grex est dépositaire exclusif du label
World Trade Center Grenoble et, à ce
titre, affilié au réseau des 300 WTC

implantés dans plus de 60 pays.
Contact Grex :
Sylvie Moulherat, 04 76 28 29 44
E-mail : sylvie.moulherat@grex.fr

Des nouvelles
de nos
adhérents
et partenaires

La Chambre de commerce franco-
indienne (Indo French Chamber of Com-
merce and Industry) ouvre un nouveau
centre d’incubation à Bombay en complément
de son offre d’hébergement et coaching à Delhi
et Chennai. Il est destiné aux entreprises fran-
çaises qui souhaitent démarrer leurs activités et
se développer en Inde.

Prochain rendez-vous “Avec et chez”…
Sames Technologies, le 22 novembre
Ne manquez pas la prochaine rencontre
adhérents le mardi 22 novembre, dans les
locaux de l’entreprise Sames Technologies.

Novembre 2011
3 Journée pays : Suisse
Réunion et rendez-vous individuels.

4 Permanences Coface à Grex
Rendez-vous individuels.

7 Graines “spécial import”
Réunion d’information.

7 & 8 Obtenir le statut d’Opérateur
économique agréé (OEA)
Formation.

14 Les règles incoterms® 2010
Formation.

22 Déterminez l’origine
de vos marchandises
Formation.

24 Le crédit documentaire
Formation.

24 Travailler avec le secteur public
en Europe
Formation.

24 Journée pays : Grande-Bretagne
Rendez-vous individuels

Décembre 2011
1er & 8 Assurer la sécurité juridique
de vos contrats internationaux
Formation.
2 Permanences Coface à Grex
Rendez-vous individuels
5 Graines “spécial import”
Réunion d’information
6 Journée pays : Vietnam, Indonésie
et Thailande
Rendez-vous individuels.
8 Graines d’exportateur / d’importateur
Réunion d’information et rendez-vous individuels.
5 & 6 Réussir une présentation
à l’anglo-saxonne
Formation.
5 & 6 Réussir une opération
d’importation
Formation.
16 Opérations triangulaires : comment
limiter les risques
Réunion d’information

Contact : 04 76 28 28 40

Inscrivez-vous
sur www.grex.fr

ARaymond et Radiall s’associent
Radiall et ARaymond s’associent dans
la création d’une co-entreprise ayant pour
objectif le développement des composants
technologiques clés des véhicules du futur.

Bienvenue au sein du Club à
- Air Liquide Cryogenic Services,
- MDP Consulting.
Nous les remercions de leur confiance.

Les partenaires de Grex : AEPI, Banque Populaire des Alpes, BNP Paribas, CCE, CGPME, Coface, Direction régionale des douanes, FBTP, HSBC, Medef Isère, Minalogic, Natixis, Ordre des Avocats, Oséo, Société Générale, Ubifrance et les Missions
économiques, UCCIFE et le réseau des CCI françaises à l’étranger, UDIMEC, WTCA et le réseau des World Trade Centers.

GREX - WORLD TRADE CENTER GRENOBLE
Place Robert Schuman - BP 1509 - 38025 Grenoble Cedex 1 - France

Tél. : +33 (0)4 76 28 28 40 - Fax : +33 (0)4 76 28 28 35
grex@grex.fr - www.grex.fr
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Grex est un établissement de la Chambre de commerce et d’industrie de Grenoble.
Le Conseil général de l’Isère et la Ville de Grenoble apportent leur soutien financier.

Rencontre “Avec et chez Dinac et Gorgy Timing” juillet 2010

News des clubs


