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• Identifier les Incoterms pour mieux les utiliser.
• Savoir les inscrire dans la négociation

commerciale.
• Sensibiliser les participants à une bonne

utilisation des Incoterms.

Objectifs

Personnes concernées
• Collaborateurs des pôles internationaux,

export, import, logistique, juridique,
comptabilité.

Méthodes pédagogiques
• Exposés, études de documents et de cas

pratiques.
• Exercices d'application, quiz, exposés interactifs.

2. Les 13 Incoterms à la loupe : Incoterms
multimodaux, Incoterms maritimes

• Les points de transfert des frais et risques.
• Différence entre assurance transport

et assurance ad-valorem dans le cadre des
Incoterms.

• Les obligations documentaires.
• Incoterms et sécurités de paiement : du bon

choix de l'Incoterm.
3. Tableaux récapitulatifs
• Par mode de transport.
• L'incidence des Incoterms sur le prix de vente

export et le prix de revient à l'achat.
4. Les limites des Incoterms
• Usages professionnels, liner-terms.
• FOB américains, les variantes.
5. Bien choisir l'Incoterm
• Les critères de choix.
• Son insertion dans l'offre commerciale.
6. Le point sur les révisions attendues
7. Bibliographie
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*Les entreprises adhérentes à Grex
bénéficient d’une remise de 10 %.
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Grex : Claire Quesada • Tél. : 04 76 28 28 45 • claire.quesada@grex.fr

Groupe Formation : Maité Kowalczyk • Tél. : 04.76.28.29.23 • maite.kowalczyk@grenoble.cci.fr

Séminaires approche socioculturelleLes Incoterms

Durée Prix net de taxes

Dates
• Session 1 : 4 février 2010.
• Session 2 : 16 septembre 2010.

• 1 jour
Lieu : Grex

• 345 € par personne*.

Compléter vos connaissances avec :
> "La douane et l’entreprise" p. 14

1. Présentation générale des Incoterms :
un outil fort pratique pour les commerçants
internationaux

• Ce qu'ils définissent, ce qu'ils ne définissent pas.
• La question du transfert de propriété.




