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• Comprendre le contexte réglementaire
qui régit les marchés publics en Europe et
les spécificités à prendre en compte.
Apprendre à mieux saisir les opportunités
que présente le secteur public dans
les autres Etats membres.

Objectifs

Personnes concernées
• Vous travaillez déjà avec le secteur public

en France ; vous disposez d'une expérience
à l'international ; vous souhaitez étendre vos
parts de marché en vous attaquant au secteur
public dans les autres pays de l'Union
européenne.

Méthodes pédagogiques
• Alternance entre apports théoriques

et applications pratiques.
• Présentation des écueils les plus fréquemment

rencontrés.

Comprendre le contexte réglementaire
des marchés publics en Europe
• L'accord de l'OMC.
• Les directives communautaires de 2004.
• Tour d’horizon des principales réglementations

nationales.

Savoir exploiter les données existantes
• Sources d'information à disposition.
• Les appels d'offres (AO) publiés au Journal

officiel de l'UE.
• Les AO publiés sur des supports nationaux.
• Comment opérer une veille :

savoir créer un profil de recherche.

Décrypter un appel d'offres européen
• Savoir repérer les informations importantes

dans un avis de marché.
• La constitution du dossier de candidature

ou de l'offre : principaux écueils à éviter.
• Les garanties bancaires.
• Etude de cas concrets, conseils pratiques.
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Séminaires approche socioculturelle

Mieux saisir les opportunités du secteur public dans les 27 Etats membres.

Travailler avec le secteur public en Europe

Durée Prix HT (TVA 19,6 %)

Dates
• 4 février 2011 (Lyon).
• 19 mai 2011 (Grenoble).
• 23 septembre 2011 (Lyon).
• 24 novembre 2011 (Grenoble).

• 1 jour. • 355 € par personne*.

*Les entreprises adhérentes à Grex
bénéficient d’une remise de 10 %.

Cette formation est proposée dans le cadre
d’un programme bénéficiant du soutien
financier de la région Rhône-Alpes.




